DR ¢ B e

EVEmay

G lobalise rin !g vravavgatm

wll

Rt Hy e

i ﬁﬁx“‘:?ﬂ: jrar =T
'hr‘ % EE-&;— B oa.

om éénlidentiteit

Met vestigingen in Waalwijk, de Verenigde Staten, Rusland en Wit-Rusland mag

De Ruijter International de hele wereld tot z'n afzetgebied rekenen. De tendens van
steeds verdergaande globalisering maakte onlangs harmonisering van de verschillende
bedrijven noodzakelijk, met een meer internationale naam tot gevolg: DRI Rubber.

Robert de Ruijter staat als derde generatie

aan het roer van het Brabantse familiebedrijf,
dat wereldleider is in herverwerkte rubber
compounds en producent van vezelversterkte
rubber compound preforms (FRC). “Wij heb-
ben de unieke mogelijkheid om niet-gevulka-
niseerd rubberafval en off-specs, afkomstig uit
de banden- en rubberindustrie, te upcyclen
tot hoogwaardige materialen voor verschil-
lende toepassingen. Als sinds 1948 bieden wij
duurzame en kosteneffectieve oplossingen
aan fabrikanten van rubberonderdelen over
de hele wereld in tal van sectoren!

Amerika en Rusland

Z'n vader en oom openden halverwege de
jaren negentig vestigingen in Amerika en
Rusland. De Ruijter: “Als leverancier aan Ame-
rikaanse fabrikanten van rubberproducten
was het voor de aanvoer van grondstoffen
belangrijk om in het land zelf gevestigd te
zijn. Amerikanen doen toch liever zaken met
Amerikanen!Het bedrijf heeft deze oorspron-
kelijke handelsfirma al snel getransformeerd
naar een productielocatie. Ook de vestiging
in Rusland is ingericht voor het bedienen van
dat deel van de wereld. Inmiddels bestaat DRI
Rubber uit vijf verschillende businessunits.

Nieuwe naam

"Onze afzet is echter volledig geglobaliseerd.
Voor Nederland is Europa een relatief kleine
thuismarkt. Ook productie uit Amerika en
Rusland blijft niet alleen in het land zelf, maar

gaat via de export naar onder andere Azié,
Zuid-Amerika, Noord-Amerika en Canada’, legt
De Ruijter uit. “Bij onze klanten merken we
steeds meer centralisatie van de inkoop met
een groeiende spreiding aan vestigingen die
wij moeten bedienen. Dan is het goed om als
één firma naar buiten te treden. Vandaar onze
nieuwe corporate identity met eenduidige
bedrijffsnaam”

Strengste handhaving

De Ruijter ervaart dagelijks de verschillen in
wetgeving tussen de continenten, en zelfs
binnen Europa. “Nederland is het strengste
van allemaal. Andere landen hanteren
misschien wel vergelijkbare wetten, maar
daar is de handhaving veel minder strikt. Dat
is in de concurrentiestrijd lastig: het beperkt
je soms en de kosten rijzen de pan uit. Aan

de andere kant houdt het ons ook scherp en
dwingt het om creatief en innovatief bezig te
zijn. Als recycler van bandenafval hebben wij
onder andere te maken met een complexe
REACH-wetgeving. Die hebben wij helemaal
op orde en daarvoor zijn we ook geaudit door
de overheid. Het is goed om te merken dat dit
in de export ook steeds meer gewaardeerd en
gevraagd wordt. De rest van de wereld gaat
ook toe naar de strenge Europese wetgeving
en handhaving. Wij kunnen dat nu alvast

als toevoegde waarde gebruiken in onze
verkoop', besluit de gedreven directeur. [l

@ www.drirubber.com




